




Lead nurturing

Zodra u de gegevens van uw potentiële klant eenmaal be-

machtigd heeft, kunt u er met een uitgekiende lead nurturing 

strategie voor zorgen dat u uw potentiële klant stapsgewijs 

door de aankoopcyclus leidt. Benader uw potentiële klant in 

een logische volgorde met aanvullende informatie over zijn  

probleem en speel in op speci�eke interesses. U kunt speci�eke  

interesses van uw potentiële klant a�eiden aan zijn klik- 

gedrag op uw website.

Wanneer u duidelijk laat blijken, dat u begrijpt, waar uw poten-

tiële klant naar op zoek is, kan deze uiteindelijk nog maar één 

conclusie trekken: zaken doen met uw onderneming!

Colour my Company kan u met kennis en tools ondersteunen 

bij het opzetten van een intelligente, volledig geautomatiseerde 

lead nurturing strategie.      
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De klantgegevens die u verzameld heeft via uw website “moet” 

u zorgvuldig beheren. Dit doet u door uw leadnurturing  

strategie op een intelligente wijze te integreren in een CRM- 

omgeving. Met een CRM-systeem kunt u uw klantgegevens  

centraal opslaan en beheren. Met het CRM-systeem krijgt u  

bovendien informatie helder over het (aankoop)gedrag en  

interesses van uw (potentiële) klanten. Op basis van deze infor- 
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bijvoorbeeld uw campagnes volledig af op uw doelgroepen.
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wikkelt u de relatie met uw klant door hier een (online) dialoog 

mee aan te gaan. Immers, de dialoog met klanten & stake- 

holders gebeurt steeds vaker online. Ook de data die in een CRM 

systeem staan, zijn steeds vaker binnen social media terug te  

vinden (conversaties op Twitter, contacten op LinkedIn.)

Onze CRM-strategieën houden rekening met de mogelijkheden, 

die social media uw organisatie biedt, Dit doen wij door met 
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u als voordeel, dat u niet gebonden bent aan de grillen van één 

leverancier en dat u kunt putten uit de collectieve wijsheid van 
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Wij ondersteunen u in de vorm van een abonnement

Zoals u heeft kunnen lezen is het volledige traject van “klik” tot 

“klant” zeer tijdrovend en arbeidsintensief. Colour my Company  

kan online klantwerving en klantenbinding voor u een stuk  

makkelijker maken! Wij bieden verschillende abonnements-

vormen waarbij wij het hele traject voor u uitvoeren of slechts 

gedeeltes hiervan. Onze abonnementen bieden u een unieke 

combinatie van inbound marketing en CRM. 

Wilt u weten wat Colour my Company voor uw onderneming kan 

betekenen? Neem contact op via: info@colourmycompany.nl of 
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Meer over Colour my Company  

Colour My Company is een professioneel en georganiseerd 

samenwerkingsverband in de vorm van een coöperatie U.A. In 

dit samenwerkingverband bundelen verschillende zelfstandige 

professionals hun krachten. Colour my Company focust op de 

volgende vakgebieden:

�t	�$�P�N�N�V�O�J�D�B�U�J�F���F�O���C�S�B�O�E�J�O�H

�t	�$�P�S�Q�P�S�B�U�F���E�F�T�J�H�O

�t	�8�F�C�U�F�D�I�O�P�M�P�H�J�F��
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Werken met een coöperatie - zoals Colour my Company - heeft 

voor opdrachtgevers het voordeel dat zij verschillende exper- 

tises onder één dak vinden. Ten opzichte van andere bureaus met 

een brede expertise onderscheidt Colour My Company zich op  

verschillende vlakken:
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	 Zij zijn enthousiast en gedreven in het creëren van het best  

	 haalbare resultaat.

�t	�%�F�� �P�O�E�F�S�O�F�N�F�S�T�� �I�F�C�C�F�O�� �J�O�W�M�P�F�E�� �P�Q�� �E�F�� �T�U�S�B�U�F�H�J�F�� �F�O�� 

	 bedrijfsvoering van de coöperatie. Dit maakt hen betrokken  

	 bij de organisatie. Een coöperatie heeft geen aandeelhouders  

	 en kan niet worden doorverkocht. Dit betekent voor u  

	 duurzaamheid in de relatie die wij met u opbouwen.
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	 hun werkzaamheden op elkaar af.

	 Eén contactpersoon zorgt voor de coördinatie van een project,  

	 echter waar nodig heeft de opdrachtgever rechtstreeks  

	 contact met de specialist (korte lijnen)
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	 waardoor opdrachtgevers pro�teren van een uitstekende prijs/ 

	 prestatieverhouding

Colour my Company heeft een heldere visie op ondernemen.  

Wij baseren ons op onderzoeken waaruit blijkt dat bedrijven 

met een heldere visie (ofwel authenticiteit) meer concurrentie- 

voordeel kunnen behalen. Colour my Company heeft Maatschap-

pelijk Verantwoord Ondernemen (MVO) hoog in het vaandel 

staan.

Colour My Company streeft ernaar zoveel mogelijk gebruik te 
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maximale vrijheid en de beste garantie voor de continuiteit van 

hun bedrijfsproces. U bent zo niet afhankelijk van uw leverancier 

(vendor lock in).
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